
NOUVELLE FORCE DE VENTE INTéGRéE
L’Agefi commercialise directement son espace publicitaire sur le quotidien. L’équipe de vente 
est opérationnelle depuis le 1er octobre 2009.
Vous bénéficierez ainsi d’un contact direct et privilégié – du client à l’éditeur – pour une 
efficiente relation d’affaires. Tant à Genève qu’à Zurich, notre assise est renforcée pour mieux 
soutenir le développement de notre journal. Ainsi, Katell Le Moigne et Martin Schaedel seront 
dorénavant vos interlocuteurs sur le quotidien L’Agefi.

Katell Le Moigne, Key account Suisse Romande
Après des études de droit privé, cinq années au service de grandes sociétés et 
organismes internationaux à Monaco, Katell s’implique dans plusieurs start-up 
(Nice-Premiere.com et Médiapole.org) au service de la presse en ligne et du déve-

loppement sur la toile et poursuit cette activité à son compte.
Elle poursuit sa carrière chez Concept Multimédia Switzerland pour la promotion des sup-
ports de presse Logic-Immo et Helvetissimmo. Elle finit par s’orienter dans la commercialisation 
de promotions immobilières pour créer une société (connectimmo.ch) et mettre réellement à 
contribution ses capacités créatives. Tél. 021 331 21 45, k.lemoigne@agefi.com

Martin Schaedel, Key account Zurich 
Après une formation hôtelière, Martin s’est spécialisé dans la vente. Il a ainsi 
obtenu ses diplômes de coordinateur de vente et chef de vente à la SAWI.
Après un parcours chez Publicitas Lugano comme Key-Account Manager Tre Top 

Ticino, il a poursuivi sa carrière à la SGA en qualité de Key-Account-Manager Italia puis comme 
chef de vente chez CityGuide (Schweiz) AG.
Tél. 044 222 13 00, m.schaedel@agefi.com

Nul doute que vous saurez apprécier leur engagement et leur professionnalisme et qu’ils sau-
ront répondre à vos attentes.
� Toute l’équipe d’Agefi SA
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